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CDS BARILOCHE Y FAMILIA ZUCCARDI

EL ALMACEN CDS MENDOZA,
EN UN PROYECTO EJEMPLAR
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Capacidad, gestion y trabajo en equip(xnen

en este proyecto enfocado en potenciar la actividad comercial
de nuestros clientes. Almacén Zuccardi, un caso modelo en donde
los esfuerzos de CDS Mendoza, CDS Bariloche y nuestro cliente,

Familia Zuccardi, confluyen en una experiencia 100% exitosa.
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EL ALMACEN
UNA VENTAJA CONFIRMADA
NOTA DE TAPA

CASA BIANCHI: TRAYECTORIA E
INNOVACION COMBINADAS PARA
LIDERAR LAS TENDENCIAS

Nos involucramos con el mundo viti-
vinicola de la mano de una prestigiosa
bodega que conoce las preferencias de
sus consumidores.

EDITORIAL

por Mariela Menghini
Directora de Marketing

Con cada niimero de esta revista buscamos fundamentar con hechos aquello que forja
nuestros valores y que nos orienta en este camino que elegimos hace mds de cinco décadas.

Declara nuestra Misién: “Prestamos servicios de transporte y logistica como operadores
integrales atendiendo el mercado nacional e internacional, a través del desarrollo de pro-
ductos de calidad, proporcionando soluciones globales y a la medida de las necesidades
de nuestros clientes”. Por eso, nos parecié importante compartir casos modelo en donde
el interés por ofrecer soluciones integrales no es un mero discurso sino una realidad en la
que trabajamos dia a dia.

Nos llena de satisfaccion un proyecto que llevamos a cabo con nuestro cliente Familia
Zuccardi. Desde la provincia de Mendoza se desarrollé un plan de trabajo para que sus
productos se posicionen cada vez mds sélidamente en el mercado de la ciudad rionegrina de
San Carlos de Bariloche. Presentamos una labor de perfecto ensamble entre CDS Mendoza,
CDS Bariloche y nuestro cliente, en el cudl se evidencia que el almacén es una ventaja
confirmada en el rubro logistico. Fabidn Sena y Mariano Borysiuk, gerentes de los equipos
de Mendoza y Bariloche respectivamente, nos permitieron conocer mds sobre esta accion.

Teniendo en cuenta el alto valor de la actividad vitivinicola y su crecimiento, también
mostramos a Casa Bianchi. Esta bodega es un cliente de CDS San Rafael que crece dia
a dia, marcando protagonismo tanto en el mercado argentino como en el internacional,
confiando en Cruz del Sur como aliado estratégico de sus negocios.

Porque celebramos cada logro y cada acontecimiento de nuestros clientes como si fueran
propios, nos sentimos honrados de ser parte de su evolucion. Ademds de celebrar orgu-
llosamente nuestro 56° aniversario, en este niimero también compartimos los 50 afios de
Calzados Hanry. Casi tres décadas respaldan el trabajo en equipo que esta prestigiosa y
emblemdtica empresa familiar lleva a cabo con CDS Trelew. Otro ejemplo es la empresa
Traxion Motors, un cliente de Caleta Olivia que hace dos afios elige Cruz del Sur para
potenciar su negocio.

Es una enorme gratificacion acompanar a cada uno de nuestros clientes en su expansion
comercial. Por eso, colaborar en todos sus desafios y estimularlos en la concrecion de

nuevos proyectos es clave y visceral también en nuestro propio crecimiento.

Valoramos a todos aquellos que nos acompariaron en los primeros pasos y también a quié-
nes se suman en la construccion de este suefio, el cual cada dia seguimos haciendo posible.

iGracias a todos por su confianza!

CDS MAGAZINE

CDS MAGAZINE es una publicacion de
Victor Masson Transporte Cruz del Sur S.A.
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Direccion Mariela Menghini / Coordinacién, Disefio & Diagramacién Alberto Viani
Redaccion & Correccion Laura Schtutman / Maria de los Angeles Kruk

Participaciones Especiales Cesar Sanchez. Gerente de CDS Piedra Buena; Daniel Vargas Ejecutivo de Cuentas
CDS San Juan Div. Minera; Fabian Camera, Subgerente de CDS San Juan Div. Minera; Mario Recabarren, Encar-
gado de CDS San Juan Div. Minera; Cristian Goljevscek, Ejecutivo de Cuentas COL; Marcelo Galvan, Ejecutivo
de Cuentas COL; Horacio Viglione, Ejecutivo de Cuentas COL; Carlos Cafora, Gerente de Gestion de procesos;
Mariano Borysiuk, Gerente de CDS Bariloche; Fabian Sena, Gerente de CDS Mendoza; Adrian Ledda, Gerente
CDS San Rafael; Carlos Gustavo Gelabert, Gerente CDS Trelew; Héctor Castifieiras, Gerente CDS Caleta Olivia;
Sebastian Piscicelli, Gerente CDS Esquel.

Agradecimientos José Luis Spallina y Ana Spallina, Creaciones Hanry; Gabriel Balderrama y Matias Giordano, Traxion
Motors; Claudia Piedrahita, Familia Zuccardi; Alejandra Gimenez, Departamento Comercial Casa Bianchi; Adrian Cura,
Gerente de Marketing de Casa Bianchi; Myrian lansa Bluecom, Responsable de Prensa de Casa Bianchi.

Foto de Tapa Gentileza de Familia Zuccardi



ANIVERSARIO CRUZ DEL SUR
MAS DE CINCO DECADAS JUNTOS

Optimizacion de recursos, inversion y herramientas que fomentan la comunicacion, evidencian
la trayectoria de nuestra compaiia. ;La formula? Un buen equipo de trabajo, liderazgo y un
pleno compromiso con el servicio logistico.
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Don Victor Masson, fundador de aquel suefio A
que hoy es una realidad [lamada Cruz del Sur.

Hace 56 afios nuestra em-
presa era apenas una gran iniciativa,
una idea que se forjaba con sacrificio
y esfuerzo. Eso no detuvo las apuestas.
No disminuy¢ las expectativas. Tam-
poco frend el impulso y la conviccion
que un gran emprendimiento comer-
cial puede ser posible: si se vinculan
disciplina, competencias de trabajo
apropiadas y un insipiente liderazgo
(que ya asomaba su protagonismo y
sustentabilidad en sus origenes).

La empresa, nuestra empresa, atravesd
contextos dificiles: desfavorables y fa-
vorables. Sin embargo, supimos tras-
cender las dificultades y nutrirnos de
aquellas decisiones que significaron el
crecimiento evolutivo de la compaiiia.
56 afios de historia no es poca cosa. Es
una gran consecuencia. Consecuencia
del trabajo en equipo. Consecuencia
del engranaje que unen dedicacion,
estrategias corporativas y un fuerte
compromiso con el rubro.

Hoy, contamos con 69 sucursales que
refuerzan la trazabilidad y el alcance de
nuestro servicio. Nuestras 2500 locali-
dades atendidas y mas 5000 clien-tes,
renuevan nuestras obligaciones co-
tidianamente. Para Cruz del Sur cada

envio es mas que una simple entrega:
representa la responsabilidad por llegar
adestino con la mayor rapidez y eficacia.
Cada despacho es una nueva oportuni-
dad para demostrarlo. Experiencia y
trayectoria se conjugan dia a dia, arro-
jando como resultado un potencial di-
ferencial en la operativa de transporte.
La calidad de nuestros procesos es
renovada y afianzada por cada nueva
certificacién obtenida: la Recertifi-
caciéon de la Norma ISO 9001:2008.
Aprobamos, una vez mas, la audito-
ria de mantenimiento realizada por la
empresa certificante Rina, que destacd
la evolucion y mejora del Sistema de
CDS, ademaés del hallazgo de for-
talezas dentro de las actividades lleva-
das a cabo en el ultimo afo.

Somos historia y somos vanguardia,
las ultimas herramientas tecnoldgicas
incorporadas lo reflejan. Nuestra web
suma permanentemente herramientas
que benefician y agilizan procedimien-
tos a todos nuestros usuarios. Aproxi-
madamente 30.000 visitas mensuales
confirman la elecciéon de quiénes nos
prefieren, otorgdndole un valor agre-
gado al servicio integral que nos pro-
ponemos constantemente como com-

A Cruz del Sur, ayer hoy y siempre.
Nuestra historia en una pequeria galeria de imagenes.

RINA SIGUE
CERTIFICANDO
NUESTRA CALIDAD
EN SERVICIO

Cruz del Sur continiia avanzando
en su busqueda de la excelencia en
la calidad de sus servicios. En esta
ocasion, aprobando nuevamente la
auditoria de mantenimiento anual de
su Sistema de Gestion de Calidad. La
evaluacion fue realizada por la em-
presa certificante RINA, que destaco
la evolucién y mejora de la operativa,
ademds del hallazgo de fortalezas
dentro de las actividades llevadas a
cabo en el iltimo aio.

Estos logros fueron el resultado del
trabajo de un equipo multidisci-
plinario conformado por distintas
dreas de la compaiia, para las cuales
la comunicacién y los comentarios
recibidos, se convierten en una mo-
tivacion para continuar afianzando
lo alcanzado y seguir trabajando en
las nuevas oportunidades de mejora
hacia el futuro.

pania de primer nivel.

Somos conscientes de que esto solo fue
posible gracias al aporte cotidiano de
todos. Gracias al desempeifio de quienes
trabajan arduamente para seguir con-
tinuando y expandiendo este camino,
que todavia esta pleno de oportunidades
y que atin hoy tiene mucho para ofrecer.
Gracias a nuestros clientes que son el
combustible que nos permite seguir
madurando, evolucionando y sumando
al gran proyecto en comun que posee-
mos, en el cudl todos contribuimos y
del cual todos tenemos mérito. Ya que
brindamos un servicio de logistica de
excelencia, que permite a nuestros usua-
rios agilizar sus entregas, incrementar
sus negocios y solventar, diariamente, la
confianza en nuestra empresa. Y, claro,
elegirnos con una solida determinacion.
Somos el gran resultado de 56 afios de
trabajo. Todo este equipo estd de fes-
tejo. Celebramos junto a ustedes cada
nuevo desafio que se presenta, cada
objetivo que se concreta, cada valor
que nos representa y nuestro instinto
comercial siempre vigente por instau-
rar nuevas mejoras y por sortear la
problematica que nos interpela. Y no
estd demas decir, por seguir creciendo.

CDS Aniversario | 03



¢DE QUE HABLAMOS CUANDO HABLAMOS DE RSE?

RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIAL:
ETICAY COMPROMISO APLICADA AL NEGOCIO

La RSE es fundamental para enmarcar éticamente las acciones que lleva adelante una corporacion. A continuacion,

una breve sintesis de la importancia de aquellas acciones que se involucran con las necesidades de la comunidades.

CDS / Responsabilidad Social Empresarial / La importancia del RSE

El drea de Responsabilidad Social Empre-

sarial se encarga de hacer negocios basados en prin-
cipios éticos, ya que la empresa tiene una funcién ante
la sociedad y ante el entorno en el cual opera. Es el rol
que le toca jugar a las empresas a favor del desarrollo
sostenible: el equilibrio entre el crecimiento econémi-
co, el bienestar social y el buen aprovechamiento de los
recursos naturales y el medio ambiente.
Asi, la empresa pasa a formar parte activa de la solu-
cion de los desafios que tenemos como sociedad:
sea por el propio interés de tener un entorno mas
estable y préspero para la operativa del rubro en el
que nos desenvolvemos, como también en nuestro
siempre presente papel de ciudadanos.

El objetivo principal que persigue la RSE radica en el
impacto positivo que las diversas practicas generan
en los distintos ambitos con los que tiene relacién la
empresa, al mismo tiempo que contribuya a la com-
petitividad y sostenibilidad de la misma.

Alimentar el compromiso de cooperar en el desa-
rrollo de las sociedades con las que la empresa inter-
actua, resulta imprescindible y lo sabemos.

Mayor implicancia con la comunidad significa no
so6lo adquirir mayor presencia en la misma sino tam-
bién maximizar las posibilidades de negocio y refor-
zar los vinculos con los involucrados, favoreciendo
un movimiento de retroalimentacion reciproca.

Es una de nuestras metas lograr que estas practicas
sean parte de nuestra estrategia y cultura empre-
sarial los 365 dias del afio, siempre contando con la
colaboracién de los empleados de la firma.

Porque estamos convencidos que estas acciones
hacen al éxito de la empresa, convirtiéndola en lider
y en ejemplo digno de seguir.

CDS Y SU CONVICCION
EN UNA PLENA RSE

Es imprescindible el desarrollo en el area de RSE.
Debido a que el efecto retroactivo de estas iniciati-
vas favorece tanto a la organizacién y a sus emplea-
dos, como también a las comunidades en las que la
empresa despliega sus tareas y su labor. Congruentes
con esta politica, sabemos que las ventajas de intro-
ducir decisiones de este tipo favorecen a todos los
factores implicados. Una comprometida RSE es una
forma de trabajar y forjarnos como participes del
cambio que queremos ver en nuestra sociedad.

No es casualidad nuestra labor con las localidades
donde decimos presente. Este panorama se cons-
tituye como el reflejo de nuestro Servicio Interzo-
nal, que fortalece cada nodo que integra nuestra
red de sucursales y desarrolla una mejor perfor-
mance para la localidad. Ademds de aportar a su
crecimiento en un sentido general.

Somos una empresa que trabaja en equipo y que
no sdlo se preocupa por su desarrollo y evolucién,
sino también por la promocion de la solidaridad y
los valores. Exponemos a continuacién algunos de
nuestros logros y ejemplos.

>/. Nuestra firme cooperacion en el Programa de Re-
ciclado de la Fundacion Garrahan. Hace mas de una
década, acompanamos esta causa en la cual miles de
tapitas y toneladas de papel viajan desde cada rincon
del pais hacia la fundacién para aportar al desarrollo de
la misma y de sus nobles objetivos. Esto permiti6 salvar
miles de drboles y reutilizar una gran cantidad de tapi-
tas en nuevos proyectos. Durante el afio 2012 transpor-
tamos 410.019 kg de material donado, equivalente a 17
semis completos (no es un dato menor saber que cada
semi puede trasladar 25.000 kg).

>/. Eventos solidarios puntuales. Por ejemplo, la
ayuda al Hospital Borda gestionada a través de CDS
Esquel, el apoyo al Movimiento xCavihaueY+ o la
ayuda prestada a los inundados en La Plata (ver foto).

>/. Tratamientos de film y cartén. Con el claro
objetivo de preservar la ecologia, para el transporte
seguro de las cargas contamos con procedimientos
y materiales especiales. Apelando al buen uso de
los mismos contratamos a “RECIMPEX SA” (una
organizacion con experiencia en la recuperacion
de materiales plasticos y materias primas indus-
triales), que se encarga del tratamiento de estos
desechos. En el 2012 se recolectaron 39.859 kg de
film y 26. 244 kg de cartén.

>/. Tratamientos de aceites lubricantes. Todos los
liquidos y solidos que se producen son tratados
por proveedores certificados ante la Secretaria de
Politica Ambiental en el proceso de Transporte,
Tratamiento y Disposicion final de los mismos. Por
ello, teniendo en cuenta la relevancia que implica
cuidar el planeta, CDS estd inscripta a la normativa
vigente sobre generacion de residuos peligrosos. Or-
gullosamente confirmamos que durante el 2012 se
reciclaron 11.040 litros de aceite.

>/. Reduccion de la huella de carbono. Mediante
nuestra serie de receptorias, situadas en el AMBA
(Area Metropolitana de Buenos Aires); logramos
una eficiencia en el uso de unidades de transporte,
lo que genera menor congestionamiento y por ende,
la disminucién de gases de combustiéon que con-
tribuyen al efecto invernadero.

>/. Permanente capacitacion de nuestro personal:
politica idonea de Recursos Humanos. Somos par-
tidarios de que el desarrollo del capital humano y sus
competencias laborales tienen como consecuencia
directa un servicio con la mas alta calidad y valor

agregado para nuestros clientes. En el 2012 logramos
3700 horas de capacitacién en distintas disciplinas.

Por lo tanto, nuestra conviccién en una plena RSE es
vital tanto para nuestra organizacion y sus integran-
tes como para las comunidades interpeladas.

ACCIONES DE RSE JUNTO
A LA COMUNIDAD DE ESQUEL

RSE / CDS Esquel / Colecta por el Hospital Borda

Radio Nacional de Esquel llevé a cabo
una campara de recoleccion de ropa
para ser donada al Hospital Borda de
Buenos Aires y CDS participé de esta
accién solidaria transportando sin
cargo 12 bolsones de ropa.

Sebastian Piscicelli (foto), Gerente
de CDS Esquel, en representacion de

todo nuestro equipo, fue entrevistado
por periodistas de la emisora, quienes
destacaron el espiritu solidario de
Cruz del Sur reflejado en el compro-
miso social asumido. Sea en este caso
como en la inundacién de La Plata
y el Hospital Garrahan, entre otros
muchos ejemplos.

04 | CDS Responsabilidad Social Empresarial



NOTICIAS
CORTAS

CENA CLIENTES
CONSOLIDANDO VINCULOS
CON NUESTROS CLIENTES

Durante el mes de agosto, las sucur-
sales de Mendoza y San Rafael lle-
varon a cabo cenas con algunos de sus
clientes mds importantes.

Cruz del Sur apuesta a este tipo de
eventos que sirven para agradecer la
confianza brindada por los empresa-
rios locales, ya que eligen a nuestra
compariia como su operador de cargas;
generando un espacio de conocimiento
entre los distintos actores locales (em-
presarios y comerciantes) permitiendo
la creacién de nuevos negocios.

CDS San Rafael reunié a sus invitados
en el restaurante de Vecchia Terra de la
ciudad mendocina, dénde (foto arriba,
en un salén de uso exclusivo) clientes
e integrantes de la sucursal pudieron
conversar distendidamente sobre las
novedades de la empresa, compartir
informacion y puntos de vista, asi como
también analizar nuevos proyectos.

Por su parte, CDS Mendoza convocé a
un grupo de fieles clientes en el salon
Cordillera del Apart Hotel Montafias
Azules (foto arriba). “El objetivo de la
reunion fue generar en un clima total-
mente distendido, lazos de relacion en-
tre los distintos sectores de la actividad
comercial que sirvid para intercambiar
ideas, experiencias y sobre todo com-
partir las expectativas para el afio en
curso”, comenté Fabidn Sena Gerente
de CDS Mendoza.

La propuesta fue aceptada por todos
los comensales quienes se mostraron
agradecidos por la invitacion y pro-
movieron la continuidad de este tipo
de reuniones.

WWW.CRUZDELSUR.COM.AR
ENTRE FESTEJOS Y NUEVAS HERRAMIENTAS

CRUZ DEL SUR / Marketing / Nuevas Herramientas Web

A casi un ano de su lanzamiento y con un
promedio superior a las 30.000 visitas men-
suales, la web de Cruz del Sur inaugurd
una nueva seccion destinada a facilitar la
butsqueda de las receptorias en Buenos Aires
y de esta forma ofrecer mayor y mejor infor-
macion a nuestros clientes.

La nueva herramienta pone a disposicién
todos los datos y especificaciones de cada
una de las receptorias ubicadas en los ba-
rrios porteios de Boedo y Liniers y en las
localidades de Avellaneda y San Martin, en
el conurbano bonaerense. También incluye
un dindmico buscador que ubica la recep-
toria mas cercana a la direccién indicada.
En los proximos dias se estima lanzar una
nueva mejora en Internet: el buscador de lo-
calidades atendidas. La cudl permitira a los
clientes consultar online cudles son las locali-
dades de todo el pais alcanzadas, las frecuen-
cias y los datos pertinentes de cada sucursal.
Cruz del Sur se sigue destacando por brindar

PRESENTES EN LA
XVII° CATA DE VINO
EVISAN 2013

CRUZ DEL SUR / Evento
CDS San Juan presente en Evisan 2013

un servicio que colabora permanentemente
con sus clientes, mediante recursos precisos,
capaces de agilizar y facilitar las tareas, opti-
mizando tiempos en el despacho de merca-
derias y acortando distancias.

LOS COCINEROS
ARGENTINOS
CUENTAN CON CDS

CRUZ DEL SUR / Marketing
Cruz del Sur junto a Cocineros Argentinos

A través de la gestion de CDS San Juan, la em-
presa particip6 de la XVII Cata de Vino de
la Universidad Catdlica de Cuyo, en la ciudad
de San Juan; un evento anual muy tradicional
donde renombrados profesionales evaliian la
cosecha 2013 de vinos locales y que ha posi-
cionado ala produccién de la provincia en un
estamento competitivo de la mayor jerarquia.
El evento contd con la presencia y el apoyo
del Centro de Endlogos de San Juan; Consejo
Profesional de Endlogos, Camara de Bode-
gueros, Ministerio de la Produccién, y em-
presarios bodegueros y de rubros afines. Cruz
del Sur San Juan cuenta entre sus clientes con
varias de las 37 bodegas participantes asi
como también con la Universidad Catélica
de Cuyo, razén por la cual acompand el desa-
rrollo de esta actividad.

Wi 18
i

Fruto de un acuerdo entre el sector de Mar-
keting de Cruz del Sur y el programa “Co-
cineros Argentinos” (que se emite por Canal
7 Televisién Publica), se llevd a cabo un
convenio de publicitacion a cambio del tras-
lado de material que requeria el programa.
Mediante esta accion CDS pudo llegar a
miles de hogares argentinos y, a su vez, coo-
perar con la difusién del programa y de las
bellezas que la localidad Piedra Buena posee
para compartir con todos.

En el programa Cocineros Argentinos, pres-
tigiosos y reconocidos chefs, exponen las
mejores recetas y propuestas culinarias re-
corriendo de Norte a Sur y de Este a Oeste
toda la Argentina, siempre siguiendo el
rastro de los mas reconditos secretos de la
cocina autdctona de nuestro pais.

Novedades CDS | 05



ANIVERSARIO DE UN CLIENTE EMBLEMATICO DE CDS TRELEW

LOS 50 ANOS DE CALZADOS HANRY

CDS Trelew / Nuestro Clientes / Calzados Hanry

Calzados Hanry fue fundada en la ciu-
dad de Trelew en el afio 1963 por Ana Froio y Bue-
naventura Pulice ( Rino). Esta prestigiosa empresa
familiar que hace 50 afos se dedica a ofrecer calza-
do de calidad para toda la familia, comenz¢ llamén-
dose “AN - RY” de la unién de los nombres de Ana
y Rino, pero posteriormente se le agregé la letra “H”
para conformar su actual nombre: “Hanry’.

En sus comienzos se ubicé en calle Ameghino y San
Martin de la ciudad chubutense, posteriormente se
traslado a la interseccion de Espafia y Sarmiento. y
hoy se encuentra en 25 de Mayo y Belgrano, una de
las esquinas mas emblematicas de Trelew.

Calzados Hanry brinda a su amplia cartera de clientes
productos innovadores, exclusivos y de prestigio,
siempre buscando dar entera satisfaccion en cuanto a
calidad y tendencias. Reforzando su posicionamiento
en el mercado, Calzados Hanry abrié una sucursal
en la ciudad de Pto. Madryn, abasteciendo a la zona
de productos de buen gusto y disefio de vanguardia
como en las mejores ciudades del mundo.

Actualmente, una nueva generacion transita la pro-
funda huella que dejaron Ana y Rino, representada
por Adriana, José Luis y sus hijos, todos con el mismo
compromiso de sus antecesores. “Hoy, con 50 afios de
historia, hemos recorrido mil caminos, las calles ya
son nos iguales, las luces tienen un color diferente,
seguimos apostando por nuestra gente y nuestra tie-
rra como el primer dia. Es por eso que queremos agra-
decer a todos nuestros clientes y amigos, por haber

confiado en esta iniciativa familiar y seguir tran-
sitando juntos el mismo camino” reconocen Adriana
y José Luis Spallina, titulares de la firma.

Desde hace mas de 28 anos, CDS Trelew es un co-
laborador incondicional de Calzados Hanry, trans-
portando la mercaderia de sus dos locales, desde
Buenos Aires y hacia Puerto Madryn también.
“Tengo mi corazoncito puesto en Cruz del Sur
Trelew, es simplemente extraordinaria la atencion
y predisposicion, desde el gerente hasta los reparti-

dores pasando por todo el personal de la sucursal”
destaca José Luis. Y para Cruz del Sur esta sincera
observacion se convierte en una valiosa herrami-
enta de motivacion que nos demuestra que estamos
cumpliendo con nuestro propdsito de acompanar
el desarrollo de clientes como Adriana y José Luis
con quienes trabajamos en equipo. Es por eso que
aprovechamos esta nota para felicitar a Calzados
Hanry por su 50° aniversario, augurando muchos
éxitos mds y agradeciéndoles toda su confianza.

"Tengo mi corazoncito puesto en Cruz del Sur Trelew, es simplemente
exrtraordinaria la atencion y predisposicion, desde el gerente hasta
los repartidores pasando por todo el personal de la sucursal”

CONTACTO > 25 de Mayo 101, Trelew, Chubut / T (0280) 443 5189

TRAXION MOTORS, PASION SOBRE RUEDAS

José Luis Spallina, Titular de Calz

s Hanry.

LA IMPORTANCIA DE QUERER LO QUE SE HACE:
SERVICIO, DEDICACION Y CALIDAD.

CDS Caleta Olivia / Nuestro Clientes / Traxion Motors

Traxion Motors posee todos los valores
de una empresa familiar. La empresa es el producto
de la sociedad de dos amigos de Caleta Olivia: Ga-
briel Balderrama y Matias Giordano y, también, de
un suefo e interés en comun: poder dedicarse y
vivir de las motos, su gran pasion.

Sabemos que todo proyecto se origina con una ilu-
sion. En este caso, la misma consisti6 en lograr un
espacio donde la gente pudiera adquirir la moto o
cuatriciclo deseados y, a su vez, contar con la tran-
quilidad de una excelente asistencia de posventa.
Aprovechando al méximo sus distintas capacidades

y recursos, los dos socios (bien complementados
y ensamblados) se distribuyeron las dreas. De esta
manera, cada uno se ocupd de tareas especificas con
el solido objetivo de brindar y asegurar productos y
servicios de alta calidad a todos sus clientes.

“Muy despacio y, paso a paso, fuimos desarrollan-
do e invirtiendo en nuestro negocio. Sumando, dia
a dia, clientes conformes y agradecidos por nuestro
servicio y atencién; como asi también logramos
una excelente relacién con nuestros proveedores.
Tal es el caso de Cruz del Sur, que desde hace ya dos
afos es el unico responsable de nuestra Logistica,

ofreciéndonos un excelente servicio’, en palabras
de Gabriel Balderrama (responsable de Repuestos,
Mecanica y servicio posventa de la firma).

Hoy “Traxion Motors” es un concesionario mul-
timarca, que cuenta con la representaciéon Oficial
de Guerrero, Blackstone y Bloower. La firma es un
referente en la zona, distinguida por su atencion,
tanto al momento de vender una unidad como al
prestar el servicio de mecénica general. Es indife-
rente si se trata (o no) de vehiculos vendidos por
ellos, ya que el performance de la asistencia no se
negocia para esta compariia.

Mediante la gestion del equipo de trabajo de Caleta
Olivia, Cruz del Sur se ha convertido en un aliado
estratégico de Traxion Motors; transportando mas
de 300 unidades (entre motos, ATV, repuestos y
otras cargas) desde distintos puntos del pais hacia
Caleta Olivia, provincia de Santa Cruz.
“Consideramos que recién estamos al principio del
camino y que atin tenemos mucho por recorrer. Es
nuestra intencion seguir creciendo de la mano de
nuestros proveedores y mejorando constantemente
el servicio a nuestros clientes. Creemos, por sobre
todas las cosas, que es el inico camino posible ha-
cia el éxito. Por supuesto, siempre trabajando con
mucho esfuerzo y dedicacién’, considera Matias
Giordano (responsable comercial de Traxion Mo-
tors). Y alli estard CDS para seguir acompandndo-
los en el trayecto.

CONTACTO > Estrada Esq. Mosconi, Caleta Olivia, Santa Cruz / T (0297) 15 418 4274 / traxionmotors@hotmail.com.ar



EL ALMACEN
UNA VENTAJA CONFIRMADA

Capacidad, gestion y trabajo en equipo se unen en este proyecto enfocado en potenciar

la actividad comercial de nuestros clientes. Presentamos un caso modelo en donde los esfuerzos

de CDS Mendoza, CDS Bariloche y nuestro cliente, Familia Zuccardi, convergen en

una experiencia 100% exitosa.

por Fabian Sena, Gerente de CDS Mandoza y Mariano Borysiuk, Gerente CDS Bariloche en cooperacion con Familia Zuccardi

Nuestros representantes

en Mendoza y Bariloche demostraron
una vez mds, el nivel de cooperacion
reciproca que identifica a las sucur-
sales de esta compaiia y que son sim-
bolo permanente del siempre presente
objetivo de una evolucion integral
constante. Estd confirmado que estas
iniciativas tienen como resultado el
éxito de nuestros clientes y como con-
secuencia, el nuestro.
En esta ocasion, presentamos no soélo
herramientas teéricas sino también un
ejemplo de la iniciativa, que nos per-
miten acercarnos al importante papel
que representa el almacén dentro del
rubro logistico.

El almacén es un elemento que inter-
viene en la red logistica y tiene gran
importancia tanto para la empresa (en
particular) como para la red logistica
(en general), ya que sirve de elemento
regulador en el flujo de las mercaderias.

Un almacén bien gestionado da equi-
librio a la gestion empresarial a nivel
global: pues es capaz de estabilizar la
produccion con la demanda y de esta
forma intenta sincronizar las distintas
carencias entre la fabricacién y la de-
manda. Ademds, supone un suminis-
tro permanente a los clientes.

El analisis de la factibilidad existencial
obliga a determinar si es preferible la
creacion de estructuras propias o el
uso de instalaciones de terceros que
presten este servicio de almacenami-
ento a las empresas.

Referido a este dltimo punto, existen

innumerables atributos que ameritan
la consideracién de la apertura de al-
macenes de alquiler en centros que no
son propios de las empresas producto-
ras y de servicios. El principal es que
no se requiere una inversion: los costos
que se generan estan en funcion de la
mercancia almacenada, limitandose al
pago exclusivo por el uso del espacio
utilizado en un determinado periodo.

También otorga flexibilidad, ya sea en
la ubicacion de la empresa como en la
localizacion del mercado porque no
dependen de la situacion del almacén.
Hay diferentes tendencias acerca de la

existencia de los almacenes. Teorias
que estdn a favor y teorias que no. Sin
embargo, rescatamos la importancia de
las primeras mencionadas debido a las
consideraciones que vamos a detallar.
Los almacenes son necesarios para
poder “compensar los posibles desfa-
ses en los diferentes tramos de la esca-
la productiva”. Si el productor fabrica
un volumen considerable de producto
puede generar economias de escala:
al producir una mayor cantidad, los
costos fijos se distribuyen entre mds
unidades producidas y, por lo tanto, el
costo unitario es inferior.

Un almacén bien gestionado da equilibrio a la gestion empresarial en

general, pues es capaz de estabilizar la produccion con la demanda
intentando sincronizar las distintas carencias entre a fabricacion y la
demanda y ademas supone un suministro permanente a los clientes.

Fabidn Sena, Gerente de CDS Mendoza

A Hermosa vista panordmica de las Fincas en Valle de Uco de Familia Zuccardi
ubicadas en la colorida ciudad de Maipt, Mendoza.
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A Rubén Ruffo, endlogo de Familia Zuccardi verificando

el proceso de produccion.

< Familia Zuccardi, excelencia y calidad
desde el cultivo hasta el producto final.

Familia Zuccardi realizo una prueba piloto junto a Cruz del Sur ubicando el primer "Almacén”
de |la bodega con un stock permanente, el cual se utiliza para el abastecimiento de toda
la zona. Los beneficios que ha percibido la bodega a partir de esta accion son inmediatos
y muy visibles: continua presencia del producto en géndola, reduccion de los quiebres de

stock y, en algunos casos, mayor incorporacion de productos del portfolio en los distintos
puntos de venta. Por otro lado, visto en el mediano y largo plazo, se reduce el ciclo de venta
> entrega > facturacion » cobro y se logran importantes ventajas logisticas.

Familia Zuccardi

Otra razdn relevante es porque “logra
el equilibrio con los productos de
temporada”. Hay productos que sola-
mente se pueden obtener en determi-
nados periodos del afio, por lo que se
pueden almacenar para poder hacer
uso de ellos durante todo el ciclo.
También “por motivos de especulacion
y de costos™ en las relaciones comercia-
les (habitualmente en las condiciones
de compraventa) suelen realizarse
descuentos por la cantidad lograda de
productos, por lo que al adquirir gran
volumen de articulos el comprador se
puede beneficiar de descuentos. En
aquellos productos cuya tendencia de
precios es ascendente, el usuario puede
realizar grandes compras con el obje-
tivo de mantener los precios de venta
frente a la competencia o para incre-
mentar el margen de los mismos.

En las empresas fabriles, el almacén
sirve para “mantener un ritmo regular
en el proceso productivo” Por ello, el
almacén debe tener suficientes ma-
terias primas para proporcionar un
suministro constante, con el fin de que
no haya ninguna parada ni tiempo
muerto en la fabricacion.

Coherentes con el contexto actual,
muchas empresas exitosas estdn en la

CONTACTO > www.familiazuccardi.com

busqueda constante de alternativas para
ofrecer a sus clientes valor en cada com-
pra. La dificil tarea de lograr permanec-
er y perdurar en un mercado altamente
competitivo, las obliga al andlisis de mé-
todos de posicionamiento que les garan-
ticen los mejores resultados.

El rol del transporte y sus servicios
conexos a la logistica juegan un pa-
pel preponderante a la hora de gen-
erar esas ventajas que las empresas
necesitan. Evitar los costos de opor-
tunidad por la ausencia de productos
en gondola es la premisa. Para lo cual,
la toma de decisiones acerca de man-
tener un almacén préximo al mercado
es una propuesta interesante, ya que el
objetivo es sostener una presencia de
imagen fuerte frente a la eleccién indi-
vidual de los consumidores.
Bariloche, una plaza exigente, pone
a prueba las habilidades de las com-
paiiias productoras y los prestadores
de servicios de transporte y logistica,
con el fin de alcanzar las metas propu-
estas para el crecimiento.

La demanda creciente de productos
en dicha ciudad y el elevado nivel de
competitividad (que exige llegar agil-
mente a restaurants y comercios, es-
pecialmente en temporada alta), han

planteado un nuevo desafio: “establecer
un sistema de administracién logis-
tica local”. Es decir, un espacio propicio
para el almacenamiento de merca-
derias, contando con stocks especificos
acordes a la demanda de la plaza, dis-
enado bajo un esquema metodologico
de administracion de productos, en pos
de agilizar la elaboracion de pedidos y
otorgar una réapida distribucion de las
ordenes requeridas.

Familia Zuccardi llevo adelante junto a
CDS una prueba piloto ubicando en el
dep6sito de CDS Bariloche el primer
“Almacén” de la bodega con un stock
permanente, el cual se utiliza para el
abastecimiento de toda la zona. Este se
encuentra en cercanias del centro de la
ciudad rionegrina, y con acceso directo
a las arterias viales mas importantes de
San Carlos de Bariloche. Ademids del
almacenamiento, CDS se encarga de la
post distribucion (logistica) de los pro-
ductos que llegan desde Mendoza.

Los beneficios que ha percibido la
bodega a partir de esta accién son
inmediatos y muy evidentes, a saber:
continua presencia del producto en
gondola, reduccion de los quiebres de
stock y mayor incorporacién de pro-
ductos del portfolio en los distintos

puntos de venta (en algunos casos).
Por otro lado, visto en el mediano y
largo plazo, se reduce el ciclo de venta
> entrega > facturacion > cobro y se
logran importantes ventajas logisticas.
Familia Zuccardi, una bodega con més
de 60 anos de historia, radicada en el
margen preferencial de la vitivinicultura
de Mendoza, trabaja para alcanzar esos
objetivos con los mas altos estandares
de calidad, planificando politicas de
comercializacién estratégicas y desarro-
llando sistemas de distribucion que se
orienten a cada necesidad regional. Res-
pondiendo a tales exigencias competi-
tivas, Cruz del Sur Cruz del Sur acom-
paiia los proyectos que emprenden sus
clientes aportando estructura, idonei-
dad y experiencia. Siempre facilitando
las operaciones del rubro para aligerar
la labor que implica el movimiento del
stock asociado a cada modelo, asi como
también respondiendo a las exigencias
competitivas que plantea un mercado
cada vez més complejo.

El proyecto expuesto pone de manifiesto
todas aquellas ventajas que implica el al-
macén (como un espacio corporativo
alternativo y estratégico) y también de-
termina que estar en la vanguardia cons-
tituye siempre un paso adelante.



CASA BIANCHI ,
TRAYECTORIA E INNOVACION COMBINADAS
PARA LIDERAR LAS TENDENCIAS

Nos involucramos con el mundo vitivinicola de la mano de una prestigiosa bodega que conoce

las preferencias de sus consumidores.

CDS / Nuestros Clienes / Casa Bianchi

Casa Bianchi, bodega lider
de capitales nacionales, contintia en
manos de la familia fundadora. Ubicada
en San Rafael, Mendoza, Casa Bianchi
ha sido visionaria en la incorporaciéon
de tecnologias de avanzada para la
elaboracion de sus vinos y espumantes.
Cuenta con una de las pocas bodegas de
espumantes de la Argentina, una planta
modelo en Latinoamérica. Para acom-
paiar las nuevas tendencias, la bodega
se apoya en el asesoramiento de destaca-
dos endlogos de Francia y EEUU. Algu-
nas de sus marcas mas conocidas son:
Enzo Bianchi Grand Cru, Particular,
Famiglia Bianchi Reserva, Bianchi Extra
Brut, Génesis, Bianchi DOC y New Age,
entre otros. Sus productos estdn pre-
sentes en mercados altamente competi-
tivos como Reino Unido, EEUU, Brasil,
Canada y Espana, destacados entre mas
de 40 destinos para la exportacion.
Cruz del Sur trabaja en equipo con
Casa Bianchi desde hace mas de 8 afios,
encargandose de los envios de merca-
deria desde San Rafael hacia el sur del
pais, comenzando por Neuquén.

Con el objetivo de continuar presen-
tando compaiias exitosas que diaria-
mente se desarrollan, posicionan (ya
sea en el mercado nacional como en
el internacional) y confian en Cruz
del Sur como aliado estratégico de sus
negocios; CDS Magazine, entrevist6 a
Adrién Cura (Gerente de Marketing
de Casa Bianchi) quien nos permitié
amablemente conocer mds sobre la
trayectoria y el presente de esta pres-
tigiosa y reconocida marca argentina.

CDS Magazine /. ;Cudles son los atri-
butos que mejor definen a Casa Bianchi?
Adridn Cura /. El secreto de su cons-
tante éxito radica no sélo en invertir en
tecnologia de punta en su imponente
bodega del Alto de Las Paredes, sino
también en saber liderar las nuevas
tendencias de consumo, uniendo su
marca a indiscutidos idolos del mun-
do del arte y del deporte, como nos
sorprendi6 con sus ultimos lanzami-
entos. Asi, Casa Bianchi, junto con la
Fundacion Leo Messi, presentd el afio
pasado la linea de vinos marca LEO.

Este emprendimiento colabora con
la Fundacion del mejor jugador del
mundo en el desarrollo de proyectos
focalizados en el cuidado de la salud y
la educacién de nifios con desventajas
sociales y, de esta manera, acompaia
con el deporte, la lucha contra la vul-
nerabilidad. Hoy, los vinos LEO son
un éxito de ventas en América, Europa
e incluso en mercados como Asia que
ya han mostrado interés en esta linea,
la cual incluye dos de las cepas mds
representativas de nuestro pais en el
mundo: el Malbec y el Torrontés. Pero
ademds, Casa Bianchi es un referente
para los nuevos consumidores debido
a su vino mds trendy, mds innovador,
ya que es elegido por los jovenes en
Argentina y es un éxito de ventas en
el competitivo mercado de EEUU. Se
trata de New Age, un concept wine,
con una presentacion diferente que
seduce desde su etiqueta. A partir de
su lanzamiento en 1995, revoluciond
el mercado local de vinos cuando in-
vento las burbujas creando una cate-
goria en Argentina. Hoy, New Age con-

tinua liderando en tendencias al lanzar
al mercado la primer edicion limitada
de 6 botellas by Milo Lockett titulada:
“Tené tu Milo, conta tu historia”.

En cuanto al presente y futuro de la
compaiiia Adridan Cura considera y
anticipa: “Hoy estamos trabajando muy
fuertemente en el reposicionamiento de
nuestro cldsico Don Valentin Lacrado.
Para eso disefilamos el primer comer-
cial en 3D de historia de la vitivini-
cultura argentina, en el marco de una
campafia publicitaria que se emitird
en todas las cadenas de cines de va-
rias ciudades del pais, bajo el claim: El
sello de un clasico argentino. Ademas
de TV abierta, cable y medios grafi-
cos, se presentard en la transmision
de la liga espariola durante dos fechas
en los partidos del Barcelona. Alli se
emitiran dos avisos donde se vera la
tradicional marca de vinos Don Va-
lentin Lacrado, junto a una bandera
argentina y serd televisado para toda
Latinoamérica. Creemos que esto ten-
dra un gran impacto para la marca’”.
Los desafios para Casa Bianchi con-

\Y ‘Desde hace mas de 8 anos, CDS San Rafael brinda a Casa Bianchi sus servicios de trans-

ps.
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porte hacia distintos destinos del sur argentino, o que les permitié el ingreso al mercado
patagonico. Entre Casa Bianchi y CDS se logrd un trabajo en equipo caracterizado por la

buena comunicacidn que existe entre la empresa y el proveedor, que favorece a ambos”

A Ubicada en San Rafael, Mendoza, Casa Bianchi ha sido visionaria
en la incorporacion de tecnologias de avanzada para la elaboracién
de sus vinos y espumantes.

> El reposicionamiento del cldsico Don Valentin Lacrado

es una de las apuestas de la marca.

Adrian Cura, Gerente de Marketing de Casa Bianchi




sino también en saber liderar las nuevas tendencias de consumo.

A El secreto de su constante éxito radica no sélo en invertir en tecnologia de punta en su imponente bodega del Alto de Las Paredes,

Leo es la linea de vinos que Casa Bianchi desarrollé junto a la Fundacion Leo Messi. Este emprendimiento colabora con la Fundacién del mejor
jugador del mundo acompafiando proyectos focalizados en el cuidado de la salud y la educacion de nifios con desventajas sociales.

tintan. El Gerente de Marketing de la
firma nos adelanta: “A finales de octu-
bre estaremos presentando dos nuevos
espumantes bajo la marca New Age. Se
trata de New Age Extra Brut ($55.-)
y New Age Sweet Gold ($50.-), dos
productos que representan la evolu-
cion del consumidor de New Age.
Estos espumantes, en sus variedades
Extra Brut y Dulce, estan elaborados
como un corte de Chenin y Torrontés.

10 | CDS

La primera cosecha que estamos lan-
zando al mercado es la 2013 y se pre-
senta con muy buen balance de acidez
y delicados aromas frutales”.

CDS Magazine /. ;Cudles son los
desafios que el rubro vitivinicola le
plantea al transporte?

Adridn Cura /. El desafio mas impor-
tante es poder cumplir en tiempo y
forma con la entrega de pedidos a los

clientes; evitando demoras, roturas
y desvios”, determina el ejecutivo. Y
dada la gran trayectoria de la bodega,
estas consideraciones son fundamen-
tales para la proyeccion de nuestra
logistica y negocio.

Desde hace més de 8 afios, CDS San
Rafael brinda a Casa Bianchi sus ser-
vicios de transporte hacia distintos

destinos del sur argentino, lo que
les permiti6 el ingreso al mercado
patagénico. Entre Casa Bianchi y
CDS se logr6 un trabajo en equipo
caracterizado por la buena comuni-
cacion que existe entre la empresa y
el proveedor, que favorece a ambos;
sostiene el entrevistado.

Lo que significa que la relacion conti-
nuara consolidandose y, consecuente-
mente, los éxitos se multiplicaran.

CONTACTO CASA BIANCHI. Distrito Las Paredes, Ruta 143 y Valentin Bianchi (5601), San Rafael, Mendoza.
T (0260) 444 9600 / informes@casabianchi.com.ar / www.casabianchi.com.ar



RED DE SUCURSALES

> ATENCION COMERCIAL

BUENOS AIRES Lunes a Viernes de 08.00 hs. a 18.00 hs.
INTERIOR Lunes a Viernes de 08:00 hs. a 12:00 hs. y de 15:00 hs. a 19:00 hs. / Sdbados de 9.00 hs. a13.00 hs.

CENTRO DE OPERACIONES
LOGISTICAS (COL)
Buenos Aires

Nave D3
CP (1771)

T/F (011) 4480 6666
info@cruzdelsur.com

JuJuy

San Salvador de Jujuy *
Leopoldo Barcena 84

CP (4604)

T/F (0388) 431 1453 / 1287
info-jujuy@cruzdelsur.com

SALTA

Salta *

Av. Tavella 3642

CP (4400)

T (0387) 427 1985 / 86 / 87

FORMOSA

Formosa *

Av. Gendarmeria Nacional 1985
B° San Juan / CP (3600)

T/F (0370) 443 0888 | 442 4033

CHACO

Resistencia *

Ruta N. Avellaneda Km.15,5
(Ruta 16) / CP (3500)

T (0362) 476 5225 / 5224

MISIONES

Posadas *

Redamacher 5360

CP (3300)

T (0376) 447 1646 / 1647

TUCUMAN

Tucuman

Lavalle y Constitucion S/N°
CP (4000)

T/F (0381) 423 6720 / 9196
infocds-tucuman
@cruzdelsur.com

SANTIAGO DEL ESTERO
Santiago del Estero

CP (4200)

T (0385) 434 2288 (Deposito) /
(0385) 422 1586 (Administracion)
info-santiagodelestero
@cruzdelsur.com

CATAMARCA

Catamarca *

Padre Daniel Garcia S/N°

(P. Sanz y Padre Zanella)

CP (4700)

T (0383) 442 5337 / 443 0905

LA RIOJA

La Rioja *

B. Matienzo 1501

(Ruta N° 5 Km. 6,5)

Parque Industrial / CP (5300)
T (0380) 445 4728 | 4727

CORDOBA

Cordoba

Av. General Savio 5740
(Camino Interfabricas),
Portones 46 y 47,

Complejo Logistico Sur,

Barrio Ferreyra

CP (5123)

T (0351) 450 8563
info-cordoba@cruzdelsur.com

San Francisco *

Entre Rios 2930

CP (2400)

T (03564) 44 3121 / 43 0554

Rio Cuarto *

Ruta 5 Km 1

CP (5802)

T (0358) 462 7116 / 464 7116

Au. Riccheri & Boulogne Sur Mer

Mercado Central de Buenos Aires

Av. Madre de Las Ciudades 2859

Villa Maria *

Av. Pte. Peron 1285
CP (5220)

T (0353) 453 5476

SAN LUIS

San Luis *

Caidos en Malvinas 75
CP (5702)

T (0266) 443 9980

SANTA FE

Casilda *

Bv. Colén 2690

CP (2170)

T (03464) 42 2129 / 15 686 280

Rosario

Juan Pablo Il 9326 (Colectora
Lado Norte, ex Av. Circunvala-
cion 25 de Mayo) a 200 mts. de
Av. San Martin / CP (2008)

T (0341) 461 2190
Info-rosario@cruzdelsur.com

Santa Fe *

Blas Parera 6648

CP (3006)

T (0342) 489 6682 | 1567

Venado Tuerto *

12 de octubre 1245
CP (2600)

T (03462) 43 9061

ENTRE RIiOS

Concordia *

Av. Pte. lllia 477 (ex Ruta 4)
CP (3200)

T (0345) 427 3227 | 1780

Gualeguaychu *

Boulevard Pedro Jurado 458
CP (2820)

T (03446) 42 9545

SAN JUAN

San Juan (Division Mineria)
Abraham Tapia 1935 Lado Sur
(Coria y Callejon Mufoz)

CP (5400)

T/F (0264) 420 1572 / 1647
info-sanjuan@cruzdelsur.com

San Juan

Pedro de Valdivia 850 (Oeste)

CP (5402)

T/F (0264) 427 3053 directo
(0264) 422 6240 / 44 / 55

info45-sanjuan@cruzdelsur.com

MENDOZA

Mendoza

Acceso Norte Lateral Este
Km.7,5 / CP (5539)

T/F (0261) 430 1675 / 437 4735
info-mendoza@cruzdelsur.com

San Rafael

Avenida Bme. Mitre 2095

CP (5600)

T/F (0260) 444 6624 / 25
info-sanrafael@cruzdelsur.com

LA PAMPA
General Pico *
Calle 32 N° 35
CP (6360)

T (02302) 43 1684

Santa Rosa *

Juan D. Perén 1935 / 45

CP (6300)

T (02954) 42 0543 / 45 9077

BUENOS AIRES

Avellaneda (Receptoria)
Hipdlito Yrigoyen 49/51
CP (1870)

T/F (011) 4222 1097 / 1183
receptoriaavellaneda
@cruzdelsur.com

C.A.B.A
Cochabamba 3240
CP (1252)

T/F (011) 4931 3617
recepcion-loria
@cruzdelsur.com

San Martin (Receptoria)

Av. San Martin 901

CP (1650)

T (011) 4753 2963 | 4724 2266
receptoriasanmartin
@cruzdelsur.com

Liniers (Receptoria)
Montiel 279

CP (1408)

T (011) 4641 7627 | 7680
receptorialiniers
@cruzdelsur.com

Bahia Blanca

Ruta 3 Sur Km. 693

CP (8003)

T/F (0291) 455 7857 / 7859
info-bahiablanca
@cruzdelsur.com

Junin *
Circ. e/Firpo y Rojo Vesgas
CP (6000)
T (0236) 442 1130
444 6653 / 0569

Mar del Plata *

Av. Presidente Perén Km. 2,5
(ex Ruta 88)

(F. Camaroy E. Arolas)

CP (7600)

T/F (0223) 465 6272
info-mardelplata
@cruzdelsur.com

Pehuajo *
Av. Pte. Néstor Kirchner 450
(ex Avellaneda)
(Andrade y G. Hispa)
CP (6450)
T (02396) 47 7999
/ 47 9755

Tandil *

Ugalde 18

CP (7000)

T (0249) 444 8339 / 8272

NEUQUEN

Chos Malal

Sarmiento 1325

CP (8353)

T/F (02948) 42 3060
info-chosmalal@cruzdelsur.com

Cutral Co

Juan Manuel Sabio y
Columbres (Ruta 22 Km.1132)
Parque Industrial

CP (8322)

T/F (0299) 496 7325
info-cutralco@cruzdelsur.com

Junin de los Andes
Av. Paimun 190
Parque Industrial

CP (8371)

T/F (02972) 49 2110
info-junindelosandes
@cruzdelsur.com

Neuquén

Manuel Bejarano 765
CP (8302)

T/F (0299) 446 4777
info-neuquen
@cruzdelsur.com

San Martin de los Andes
Tte. Coronel Pérez y

3 de Caballeria

CP (8370)

T/F (02972) 42 7553 | 7542
info-sanmartindelosandes
@cruzdelsur.com

Rincén de los Sauces
Calle Patamora S/N°
(Confluencia y Chos Malal)
Parque Industrial

CP (8319)

T/F (0299) 488 7718
info-rdls@cruzdelsur.com

Villa La Angostura

Av. Huemul 270

Barrio Las Piedritas

CP (8470)

T/F (0294) 449 5224
info-vla@cruzdelsur.com

Zapala

Primero Pobladores 148
CP (8340)

T/F (02942) 43 1848
info-zapala@cruzdelsur.com

RIO NEGRO
Bariloche
Garibaldi 1818
CP (8403)
T/F (0294) 442 3926 / 6000
/ 442 1771
info-bariloche@cruzdelsur.com

Choele Choel

Dofia Rosa Maldonado 150
(Frente a Ruta 22)

CP (8360)

T/F (02946) 44 2175
info-choelechoel
@cruzdelsur.com

El Bolson

Ruta 40 Acceso Norte
Km.1917,7 / CP (8430)

T/F (0294) 449 1749
info-elbolson@cruzdelsur.com

General Roca

Chula Vista 1646

(esq. San Juan)

CP (8332)

T/F (0298) 443 3727 | 32
info-generalroca
@cruzdelsur.com

Ingeniero Jacobacci
12 de Octubre 669
CP (8418)

T/F (02940) 43 3067
info-jacobacci
@cruzdelsur.com

Rio Colorado
Leonardo Alzueta 120
CP (8138)

T/F (02931) 43 1487
info-riocolorado
@cruzdelsur.com

San Antonio Oeste

San Martin (esq.Mozotegui)
CP (8520)

T/F (02934) 42 2452
info-sanantoniooeste
@cruzdelsur.com

Sierra Grande

Calle 102 N° 225
CP (8532)

T/F (02934) 48 1373
info-sierragrande
@cruzdelsur.com

Viedma

Av. Caseros 1647

CP (8500)

T/F (02920) 42 1337
info-viedma@cruzdelsur.com

CHUBUT
Comodoro Rivadavia
Pedro Pablo Ortega 2047
Barrio Industrial
CP (9003)
T/F (0297) 447 3365
/ 447 4370
info-comodoro@cruzdelsur.com

Esquel

9 de Julio 1687

CP (9200)

T/F (02945) 45 0985
info-esquel@cruzdelsur.com

Puerto Madryn

Panama S/N°

Parque Industrial / CP (9120)
T/F (0280) 445 1360 / 6360
info-puertomadryn
@cruzdelsur.com

Trelew

Mosconi Norte 436

Parque Industrial / CP (9100)

T/F (0280) 444 6110 / 7000
/ 444 6483

info-trelew@cruzdelsur.com

SANTA CRUZ

Caleta Olivia

Pocha Juarez 648

CP (9011)

T/F (0297) 485 1320
info-caletaolivia@cruzdelsur.com

Cdte. Luis Piedra Buena
Gregorio Ibanez 485

CP (9303)

T/F (02962) 49 7694
info-piedrabuena@cruzdelsur.com

El Calafate

17 de Octubre 1925

(esquina Maestro Lang)

CP (9405)

T/F (02902) 49 6150 / 6151
info-elcalafate@cruzdelsur.com

Pico Truncado

Santiago del Estero 672

CP (9015)

T/F (0297) 499 3980
info-picotruncado@cruzdelsur.com

Puerto Deseado

Maipu 545

CP (9050)

T/F (0297) 487 2652 / 2653
info-puertodeaseado
@cruzdelsur.com

Puerto San Julian

Calle 5 N° 51

Parque Industrial / CP (9310)
T/F (02962) 41 5000 / 4555
info-puertosanjulian
@cruzdelsur.com

Perito Moreno

Colon S/N

(Mitre y Perito Moreno)
CP (9040)

T/F (02963) 432 117 / 684
info-peritomoreno
@cruzdelsur.com

Rio Gallegos

Ruta 3 Km. 2614

T/F (02966) 44 3000

CP (9400)
info-riogallegos@cruzdelsur.com

Rio Turbio

Paraje Julia Dufour y Ruta 3
CP (9407)

T/F (02902) 48 2929 / 13
info-rioturbio@cruzdelsur.com

TIERRA DEL FUEGO

Rio Grande

Chacabuco 1235

CP (9420)

T/F (02964) 43 2630 / 42 2569
/ 42 4363

info-riogrande@cruzdelsur.com

Ushuaia

Manuel Camifa 105

CP (9410)

T/F (02901) 43 6292 / 0439
info-ushuaia@cruzdelsur.com

SUCURSALES EN TODO EL TERRITORIO ARGENTINO. SERVICIO INTERZONAL QUE PERMITE LLEGAR A TODO EL PAIS TODOS LOS DiAS DEL ANO.

para mds informacion visite www.cruzdelsur.com.ar

REFERENCIAS */. Recepcidn de carga con flete pago en origen.




Y m a

| CRUZ DEL sip

LA CONFIANZA DE NUESTROS CLIENTES
ES NUESTRO MEJOR RESULTADO.

Con trayectoria y un constante compromiso con la calidad, Cruz del Sur brinda en todo el pas, soluciones integrales
para la industria, el comercio y los particulares a través de sus servicios de Transporte y Distribucién, Logistica Intvegral,
Mineria y Petrdleo, Equipack, CD5 Express e Interzonales, con altos niveles de seguridad y tecnologia y cobertura satelital,

www.cruzdelsur.com.ar

J CRUZ DEL SUR




